Mache Karriere
—mit deiner

tivation

planzeit® ist einer der bundesweit fuhrenden Anbieter flUr die Bereiche Workforce-Management, HR
und Zutrittssicherheit. Bereits seit 1989 entwickeln wir unsere Losungen stets kundenoptimiert im
Team weiter. Unsere Mission ist es, durch professionelle Beratung und individuelle Losungen Unterneh-
mensprozesse zu erleichtern, um wirtschaftliche und personliche Mehrwerte zu erzielen. FUr unseren
Hauptsitz in Beckum suchen wir zum nachstmaoglichen Zeitpunkt einen

Sales Manager m/wy/d

DEINE AUFGABEN
Vielseitige Herausforderungen und spannende Projekte
Aktive und eigenstandige Neukundengewinnung
Verantwortung fur den Direktvertrieb von erklarungsbedurftiger Software im B2B - Markt
Umsatz- und Projektverantwortung
Aktiver Aufbau, Pflege und Intensivierung von Kundenbeziehungen
Du erhaltst die Moglichkeiten dich kiunstlerisch zu entwickeln, aktiv am digitalen Transformations-
prozess zu beteiligen und in einem jungen und dynamischen Team zu engagieren

DEINE FAHIGKEITEN
Du hast deine Ausbildung erfolgreich abgeschlossen
Du bringst Erfahrung im Vertrieb von Softwarelosungen mit
Du hast Freude am Erfolg und im direkten Kundenkontakt
Du besitzt optimaler Weise Kenntnisse im Arbeitsrecht
Du bringst Verstandnis und Interesse an technischen Produkten und Losungen mit
Du bringst Flexibilitat und Reisebereitschaft mit
Du sprichst flieBend Deutsch und hast sehr gute Englischkenntnisse

WIR BIETEN
Hochmoderne Arbeitsumgebung mit neuester Technologie
Vielseitige und innovative Projekte
Teamgeist und eine familiare Kultur
Frihe Verantwortungstbernahme und abwechslungsreiche Aufgaben
Respektvoller und wertschatzender Umgang

Werden Sie Teil des planzeit® Teams.

Wir freuen uns auf Ihre Online-Bewerbung unter Angabe
Ihrer Gehaltsvorstellungen und Ihres Einstiegstermins.
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